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付款前核对包 / 皮肤光电篇

把一份报价，
变成可以继续沟通的准备。
适合已经拿到文字报价、正在考虑是否付款的人。你将完成费用整理、具体补问和答复记录。

从这里开始
1. 留下脱敏原文，先用免费网站整理。
2. 按本手册示例填写 Excel，保留未知金额。
3. 复制需要的问题，记录对方的书面答复。

这一包里有什么

第 2-3 页：完整示例与费用拆分。
第 4 页：Excel 的使用方法。
第 5-6 页：六组可复制的补问文字。
第 7-8 页：答复记录与自己的下一步。

手册为固定数字资料，非针对个人生成。费用、型号和条款的整理不构成医疗建议，不替代医生面诊，也不验证机构与材料真伪。

版本 v1.0 / 2026.10。示例全部虚构。文件仅用于个人准备与记录。
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01 / 看一个完整例子

两份价格，先对齐条件。
下表仅演示整理方法；不是市场行情或项目推荐。

对照项 方案 A（虚构） 方案 B（虚构）

套餐报价 / 次数 2,980 元 / 1 次 4,980 元 / 2 次

服务部位 全脸 面部局部

设备型号 未说明 未说明

复诊 另收 100 元；确认需要 1 次 另收费，金额未说明

套餐内平均单次 2,980 元 2,490 元

使用和退款 90 日内使用；具体扣费规则未说明 60 日内使用；退款条件未说明

这个例子能说明什么
B 的套餐内平均单次价格更低。两份报价的部位、复诊费用与使用条件不同，因此目前不能仅凭均价作
出选择。

可以先问这三件事

1. 两份报价具体操作的部位与范围分别是什么？
2. B 的复诊是否必须，金额与次数分别是多少？
3. 未使用和部分使用后的退款怎样计算？
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04 / 直接复制去问

把问题问得更具体。
按材料实际缺少的信息选择，不必一次全部发送。

01 / 把套餐范围写清

“请帮我把这份报价对应的项目、部位、次数，以及包含和不包含的服务逐项写明。赠送项目也请单独列出。
”

核对：是否具体到部位和每项次数？“全套”“全包”等词是否仍未展开？
如果回复“这些都含了”，可以接着问：请把检查、操作、护理和复诊分别列出，避免两边理解不同。

02 / 核对设备或产品

“报价中提到的设备或产品，实际使用的品牌、型号或规格是什么？能否在书面报价中列明？”

核对：拿到的是具体型号或规格，还是仍然只有项目通称？本资料不据型号评价疗效。
如果回复“进口设备”，可以接着问：具体品牌、型号或产品规格能否写在材料里？

03 / 说明所有另收费

“套餐之外还有哪些必须支付的费用？哪些是可以自行选择的？请分别列出单价、计费单位和预计次数。”

核对：是否明确必选和选购？未明确次数的单价，不能直接当作总额。


